
 

             

 

 

 AREAS DE CONOCIMIENTO TEORICO-PRACTICO: 

TODO AQUELLO QUE LOS EMPRENDEDORES APRENDEN CADA 

DIA A BASE DE ACIERTO/ERROR Y QUE SABIÉNDOLO, PUEDES 

CONSEGUIR UN MEJOR Y MAS RÁPIDO DESARROLLO DE TU 

NEGOCIO 

FECHA, HORARIO Y SALA 

CLAVES PARA CRECLAVES PARA CRECLAVES PARA CRECLAVES PARA CREAR Y CONSOLIDAR UNA MICROEMPRESA EN ESTOS AR Y CONSOLIDAR UNA MICROEMPRESA EN ESTOS AR Y CONSOLIDAR UNA MICROEMPRESA EN ESTOS AR Y CONSOLIDAR UNA MICROEMPRESA EN ESTOS 

TIEMPOSTIEMPOSTIEMPOSTIEMPOS    

LA IDEA: CREATIVIDAD Y DESARROLLO INNOVADORLA IDEA: CREATIVIDAD Y DESARROLLO INNOVADORLA IDEA: CREATIVIDAD Y DESARROLLO INNOVADORLA IDEA: CREATIVIDAD Y DESARROLLO INNOVADOR 

20/10/2009 

16´00-20´00 

 

LA PERSONA EMPRENDEDORA: COMO POTENCIAR NUESTRAS LA PERSONA EMPRENDEDORA: COMO POTENCIAR NUESTRAS LA PERSONA EMPRENDEDORA: COMO POTENCIAR NUESTRAS LA PERSONA EMPRENDEDORA: COMO POTENCIAR NUESTRAS 

HABILIDADES.HABILIDADES.HABILIDADES.HABILIDADES.    

LA EXPERIENCIA Y LA INTUICIÓN: REIVINDICAR LO SIMPLE.LA EXPERIENCIA Y LA INTUICIÓN: REIVINDICAR LO SIMPLE.LA EXPERIENCIA Y LA INTUICIÓN: REIVINDICAR LO SIMPLE.LA EXPERIENCIA Y LA INTUICIÓN: REIVINDICAR LO SIMPLE. 

22/10/2009 

16´00-20´00 

 

EL PRODUCTO/SERVICIO QUE OFRECEMOS: BUSCAR EL VALOR EL PRODUCTO/SERVICIO QUE OFRECEMOS: BUSCAR EL VALOR EL PRODUCTO/SERVICIO QUE OFRECEMOS: BUSCAR EL VALOR EL PRODUCTO/SERVICIO QUE OFRECEMOS: BUSCAR EL VALOR 

AÑADIDOAÑADIDOAÑADIDOAÑADIDO    

EL MERCADO: COMO ENCONTRAR NUESTRO SEGMENTO DE MERCADOEL MERCADO: COMO ENCONTRAR NUESTRO SEGMENTO DE MERCADOEL MERCADO: COMO ENCONTRAR NUESTRO SEGMENTO DE MERCADOEL MERCADO: COMO ENCONTRAR NUESTRO SEGMENTO DE MERCADO 

28/10/2009 

16´00-20´00 

 

LA COMPETENCIA: VIGILANCIA Y DIFERENCIACIÓNLA COMPETENCIA: VIGILANCIA Y DIFERENCIACIÓNLA COMPETENCIA: VIGILANCIA Y DIFERENCIACIÓNLA COMPETENCIA: VIGILANCIA Y DIFERENCIACIÓN    

VENDER: LOS CLIENTES SON ACTORESVENDER: LOS CLIENTES SON ACTORESVENDER: LOS CLIENTES SON ACTORESVENDER: LOS CLIENTES SON ACTORES    

29/10/2009 

16´00-20´00 

 

MANTENERSEMANTENERSEMANTENERSEMANTENERSE CON VIDA EN EL PLANO PERSONAL Y PROFESIONAL CON VIDA EN EL PLANO PERSONAL Y PROFESIONAL CON VIDA EN EL PLANO PERSONAL Y PROFESIONAL CON VIDA EN EL PLANO PERSONAL Y PROFESIONAL    

LAS CLAVES DEL ÉXITO QUE TODOS CONOCEMOS Y POCOS APLICAMOSLAS CLAVES DEL ÉXITO QUE TODOS CONOCEMOS Y POCOS APLICAMOSLAS CLAVES DEL ÉXITO QUE TODOS CONOCEMOS Y POCOS APLICAMOSLAS CLAVES DEL ÉXITO QUE TODOS CONOCEMOS Y POCOS APLICAMOS 

04/11/2009 

16´00-20´00 

 

    

POSIBILIDAD DE CONCERTAR HORAS DE ASISTENCIAS TÉCNICAS PERSONALIZADAS POR POSIBILIDAD DE CONCERTAR HORAS DE ASISTENCIAS TÉCNICAS PERSONALIZADAS POR POSIBILIDAD DE CONCERTAR HORAS DE ASISTENCIAS TÉCNICAS PERSONALIZADAS POR POSIBILIDAD DE CONCERTAR HORAS DE ASISTENCIAS TÉCNICAS PERSONALIZADAS POR 

MICROEMPRESA AL MARGEN DEL HORARIO LECTIVO DEL CURSOMICROEMPRESA AL MARGEN DEL HORARIO LECTIVO DEL CURSOMICROEMPRESA AL MARGEN DEL HORARIO LECTIVO DEL CURSOMICROEMPRESA AL MARGEN DEL HORARIO LECTIVO DEL CURSO 

Más información e inscripciones:  

www.emprender-en-aragon.es 

“TODO LO QUE TE HUBIERA GUSTADO SABER ANTES DE “TODO LO QUE TE HUBIERA GUSTADO SABER ANTES DE “TODO LO QUE TE HUBIERA GUSTADO SABER ANTES DE “TODO LO QUE TE HUBIERA GUSTADO SABER ANTES DE 

CREAR TU MICROEMPRESA Y NACREAR TU MICROEMPRESA Y NACREAR TU MICROEMPRESA Y NACREAR TU MICROEMPRESA Y NADIE TE CONTÓDIE TE CONTÓDIE TE CONTÓDIE TE CONTÓ””””    

SEDE DEL INSTITUTO ARAGONÉS DE FOMENTO 

C/ VALENZUELA, 9. ZARAGOZA 


